UEsmexitoen
acuerdos comerciales

Alianza con
America Central
seria la primera del
Viejo Continente

y posiblemente se
concrete al final de
esta semana en
Esparia

ese a intentar suscribir un
P Acuerdo de Asociacion con

la Comunidad Andina, el
Mercado Comtn del Sur (Merco-
sur) y América Central; la Unién
Europea (UE) aiin no logra dar el
paso final para concluir las nego-
ciaciones. ’

La dificultad es una, lograr
conciliar los intereses de cada uno
de sus 27 estados miembros en un
solo texto, lo cual se puede tornar
complicado, pues no todos tienen
una estrecha relacién con los po-
sibles socios del continente ame-
ricano.

Ademds, una vez que conclu-
yan los didlogos, el Acuerdo debe
ser ratificado por el Parlamento
Europeo. Pero de no lograrse un

consenso en la etapa preliminar,.

no llegaria a tener éxito en la vo-
tacion final.

“La UE negocia a nombre de
27 paises, lo cual le aumenta com-

plejidad al proceso. Por ejemplo,
la relacion comercial que tiene
Espafia con Centroamérica no la
tienen todos los paises europeos
y eso pesa en la negociacion’, dijo

Doris Osterlof, ex viceministra de

Comercio Exterior.

Con América Central, a partir
de hoy, en el marco de una ronda
de negociaciones que se llevan a
cabo en Espaiia, se intentar4 cerrar
el Acuerdo por tercera vez.

El interés por concluirlo es tal,
que Laura Chinchilla, presidenta
de la Republica, viajara el domingo
a esta nacion, con el objetivo de in-
fluir en los didlogos a nivel politico
y traerse la alianza bajo el brazo.

Para este Acuerdo, ain esta
pendiente lograr un consenso so-
bre cudl serd el tratamiento que se
le daré al sector lacteo, en el cual
el Viejo Continente tiene intereses,
especialmente en la leche en polvo
y los quesos, pero el istmo se opone
a levantar las barreras arancelarias
a estg, industria, que es subsidiada
en Eufopa.

Todavia no se logra establecer
el tributo que pagarén el banano y
el azticar que tengan como destino
un pais de la UE.

Otro tema pendiente es la in-
dustria textil. En este’ punto el
istmo pretende obtener reglas de
origen flexibles que le permitan
importar telas de otras naciones
que no formen parte del Acuerdo

y después poder exportar las pren-
das terminadas a Europa gozando
de la desgravacion arancelaria.

En cuanto a la Comunidad An-
dina (formada por Bolivia, Colom-
bia, Perta y Ecuador), las negocia-
ciones se tornaron dificiles debido
aque los paises sudamericanos solo
negocianen bloque el pilar politico
y el de cooperacién, mientras que
cada nacion lo hace por aparte en
materia comercial. Esto a causa de
que Bolivia se niega a firmar alian-
zas comerciales con otros paises.

No obstante, se espera que en
la Cumbre de Jefes de Estado de la
UE y la América Latina por cele-
brarse la préxima semana, Colom-
bia y Pert rubriquen el acuerdo;
casi al mismo tiempo que lo hard
el istmo.

En el caso del Mercosur —inte-
grado por Argentina, Brasil, Para-
guay y Urtiguay— las negociacio-
nes estan suspendidas desde 2004,
pero se espera que se reanuden
también la préxima semana.

“Con el Mercosur el conflicto
se sustenta en el sector agricola, en
el cual tanto los miembros de la UE
como los de este bloque sudame-
ricano producen cultivos muy si-
milares y ninguna de las dos partes
quier¢ soltar las amarras’, afadié
Osterlof.
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