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ual basico de incidencia para ONG’s

Contenido
Presentacion
Introduccion al tema
a. ¢Como se generan y qué son las politicas?
b. ¢Qué existe actualmente en el campo de politicas publicas ambientales
en Costa Rica?
C. ¢Qué es participacion?
d. ¢Qué es incidencia?

Estrategia de incidencia

Consideraciones previas: Sentando las bases para incidir
Primer paso: Definicion del problema

Segundo paso: Analisis de la situacion

Tercer paso: Definicidn de la propuesta

Cuarto paso: Definicidn de las actividades de la estrategia
Quinto paso: Monitoreo y evaluacion

Herramientas para la incidencia
Organizacion formal
a. Ley de Asociaciones
b Ley de Asociaciones Cooperativas
C Ley sobre el desarrollo de la comunidad
d. Sindicatos
e Ley de fundaciones
La informacion
La negociacion 2 :
a. ¢Cémo se debe negociar?
b. Pilares de la negociacion por intereses
1. Separe las personas del problema
2. Concéntrese en los intereses, no en las posiciones
3. Genere una variedad de soluciones de beneficio comun.
4. Insista en usar criterios objetivos como base del acuerdo
C. ¢Coémo medimos el éxito de una negociacion?
d. ¢Cémo manejar “un comportamiento duro”?
e. ¢Qué debemos tomar en cuenta a la hora de realizar un acuerdo?
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