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Muchos enfoques destinados a generar ingresos para los g¢rupos de
menores ingresos no resultan eficace; porque no se adaptan a los ambientes
especificos en los cuales se aplican.

Por ejemplo, un exitoso programa de crédito disefado rara las mi-
croempresas en zonas urbanas puede fracasar cuando se lo transfiere a z-nas
rurales, a ruiz de los muy distintos problemas de comercializacidn que s
presentan en estas ultimas.

En las paginas siguientes se¢ describen tres modelus muv basicu. de
actividades tendientes a generar ingresos, que parecen dar resultazdos  .zo-
nabhlemente tuenos en los ambientes en los que han sido introducido.:., 1
modeios se evaldan luego en funcidn de su potencial eficacia en otros av
bientes. La eficacia potencial de cada modelo se juzga en cuatro categﬂriqs
basicas de actividades tendientes a generar ingresos:

1) asistencia a microempresas ya existentes en zonas urb«nas;

2) asistencia a microempresas ya existentes an zonas ruraleg;

3) asistencia a nuevas empresas en zouas urbanas, vy

4) asistencia a nuevas empresas en zonas rurales.

Por Gltimo, se presenta un sb6lo modelo de actividades :. gene .-

cidn de ingresos que incorpora las mejores caracteristicas de los tres r :-

delos bdsicos y equilibra las respectivas debilidades de cada unc de el ;.

Esta versidn fue preparada por Margaret Lycette.



